IINCS

EDUCACION DE CALIDAD

TECNICAS
DE VENTA

Informacion clave sobre nuestro curso

avanzado de técnicas de venta, disefiado
para potenciar sus habilidades de persuasion y
negociacion, y lograr el éxito comercial.

) DESCRIPCION GENERAL

Capacitacion integral que ensena estrategias de
venta efectivas, andiisis de mercado y gestion de
relaciones con el cliente, adaptada a las
necesidades comerciales modernas.

§Ob) METODOLOGIA

TEORIA APLICADA

= E Conceptos clave de venta presentados
de forma practica.

ROLE-PLAYING
Simulaciones de escenarios de venta
reales and retroalimentacion.

ANALISIS DE CASOS
Estudio de estrategias de éxito
empresarial.

FEEDBACK PERSONALIZADO
Evaluacion individual del desempefio.

CERTIFICACION

E Se otorgara un certificado de finalizacidn

@Y acreditado por ANDINO, reconociendo
la adquisicién de las competencias de
venta avanzada.

“ Habilidades de venta hoy,

exito comercial manana.

Q, 3102156288
(1 ceandino2022@gmai.com

i
c%—_% Acompafamiento en las técnicas:
Negociacion, Comunicacion, y Cierre.

ﬁ Simulaciones de ventas reales.
':I)i Métricas de desempefio de ventas.

Material de estudio actualizado.

Profesionales de ventas, emprendedores, lideres de
equipos comerciales and cualquier persona interesada
en mejorar sus habilidades de persuasion and
resultados comerciales.
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Habilidades  Estrategias Resultados Carrera
de venta efectivas comerciales profesional

CONTACTANOS
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